Eine sorgfiltige Beratung ist die Gr
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undlage flir optimale Geldanlage und passgenaue Ver-

sicherung. Dirk Schemberg (.} und seine Kollegen nehmen sich Zeit daflir, beim ,kleinen”
Privatmann genauso wie beim GroRkunden.

LKM gibt Antworten rund um
lhre Finanzen und Versicherungen

Schon seit 20 Jahren unabhéngige Beratung in Bochum

Bereits seit 20 Jahren ist
LKM als unabhingiger
Makler flir Finanzdiens-
te, Immobilien, Invest-
ment und Versicherungen
erfolgreich in Bochum
titig - von der DEKRA flir
ausgezeichnete Dienst-
leistungen als EU-Richtli-
nienkonform, kompetent,
zuverlidssig und launden-
orientiert zertifiziert.
MaBgeschneiderte Konzepte,

»Als Inhaber der Alarm-
systeme Gladen in Bochum
kenne ich die Bedeutung einer
professionellen Versicherungs-
betreaung, inshesondere bei
Einbruch-/Diebstahl-Schii-
den.

Wichtig sind mir als Gewer-
bekunde leistungsstarker Ver-
sicherungsschuty und schnelle
Schadenhilfe.

Das entlastet mich und mei-
nen ganzen Belrieb*,

Diplom-Ing. C. Gladen,
LKM-Kunde seit 1998

»Nach einem Wohnungs-
brand wurde mir schrell und
unkompliziert geholfen.

Dievon der LKM vermittelte
Hausratversicherung iiberwies
bereits nach einer Woche das
erste Geld*.

S. Dettmar, Angestellte

daher gleichzeitig ein Verspre-
chen: Wir wollen mit nnseren
Kunden alt werden!*

Fragen von persdnlicher Ab-
sicherung, Geldanlage und Fi-
nanzierung stellen sich fiir je-
den Einzelnen in verschiedenen
Lebensphasen wie in der Aus-
bildung, bei der Familiengriin-
dung oder der Vorbereitung auf
den Ruhestand anders. ,,Wir fin-
den fiir Sie die fiir Thre spezielle
Sitnation geeignete Losung®,
kennt das LKM-Team die Mirk-
te, beobachtet aktuelle Entwick-
lungen und verarbeitet dabei In-
formationen verbranchernaher
Verbinde.

LUnser Ziel ist es, fiir unsere
Kunden ein langfristicer An-
sprechpartner fiir alle Geld-,

Immobilien- und Versiche-
rungsfragen zu sein®, sind die
elf LKM-Mitarbeiter auch nach
Vertragsabschluss fiir die Belan-
ge ihrer Kunden da. ,,Wir regeln
Details, versorgen die Kunden
auf Wunsch regelmiiBig mit In-
formationen und bieten Bera-
tungen an, wenn wir sehen, dass
eine verinderte Sitnation neue
Sichernngs- und Finanziernngs-
konzepte erfordert”, gehdrt anch
das znr LKM-Dienstleistungs-
philosophie.

»Die Unabhiingigkeit der
LKM und die Beriicksichti-
gung meiner Risikoneigung
und Bediirfnisse bei der Geld-
anlage sind mir wichiig.

Beim Themua Geld lege ich
Wert auf eine langfristige, ver-
trauensvolle Zusammenarbeit.
Von Anfang an begleitet mich
derselbe Ansprechpartner,
auch in schwierigen Zeiten.*

Chr. Grabowski,
leitender Angesteller
1993 erstes Investment
iiber die LKM-GmbH



Dienstleistungen in einer Hand
sowie faire, sorgfiltige und vor-
ausschauende Beratung begriin-
den die groBe Zufriedenheit der
LKM-Kunden. ,,Wir stellen die
Interessenunserer Kundeninden
Mittelpunkt®, versichern Rolf
Liickmann und Dirk Schem-
berg, die LKM-Geschiftsfiihrer,
und erginzen: ,,Unser Motto ist

wlopheratung durch die
LKM bel meiner Praxisgriin-
dung, meiner HausfinanZie-
rung und allen Versicherungs-
Jragen seit 1991

Ich bin mehr als zufrie-
den !

U. Petersen, Arzt

Kontakt: LKM - Gesellschaft
fiir Beratung und Vermittlung
von Finanzdienstleistungen und
Immobilien mbH, Konigsallee
6-8, 3385-0, Fax: 3385-222,
E-mail LKM-Bochum@t-on-
line.de und unter www.LKM-
Bochum.de.

Die freundlichen Aushangeschilder von LKM, der Gesellschaft flir Beratung und Vermittlung
von Finanzdienstleistungen und Immobilien, sind die Sekretarinnen Nicole Hornig und Inco-
ronata Sabatino (v.1.).
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